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Ecomputer sigue expandiendo su
franquicia por el territorio espanol

Diario del AltoAragén / Miércoles, 16 de noviembre de 2011

La VII Convencion de Franquicias de la firma se celebro en Huesca el pasado 5 de noviembre

D.A.

HUESCA.- Hace una década la
empresa oscense de equipos in-
formdticos Ecomputer aposté
por expandirse fuera de la pro-
vincia, poniendo en marcha la
franquicia altoaragonesa mds
potente que ya cuenta con mads
de una veintena de estableci-
mientos repartidos por 17 pro-
vincias espanolas que, aunque
son empresas “independien-
tes”, como aclaré Luis Gil, di-
rector de expansion, dependen
de la sede central instalada en el
Parque Tecnoldgico Walga, que
ejerce como central de compras.

Este sistema permite nego-
ciar condiciones especiales con
fabricantes, mayoristas y dis-
poner de mas de 9.000 referen-
cias activas de productos. Estas
condiciones especiales repercu-
ten en unos mejores precios de
compra que luego se trasladan
al PVF (Precio de Venta a Fran-
quicia). El margen medio mini-
mo en la venta de producto de
una franquicia estd en el 15 por
ciento. El franquiciado tiene li-
bertad para fijar los precios que
desee.

Ecomputer ofrece soluciones
informaticas de hardware y soft-
ware, diseno web y consultaria a
todos los sectores, desde pymes
o0 particulares a grandes empre-
sasolaadministracion, servicios
especializados que el franquicia-
dos puede elegir y de los que de-
penderd el volumen de ingreso.
Cada tienda cuenta con sus pro-
pios técnicos, aunque en caso de
duda cuentan con los especia-
listas que trabajan en el edificio
del Parque Tecnoldgico, respon-

>En la convencion
se intercambiaron
impresiones sobre
el sector y aportar
nuevas ideas

sables de la consultoria web de
Ecomputer.

Huesca fue el punto de en-
cuentro a comienzos de este
mes, el 5 de noviembre, para la
VII Convencién de Franquicias
Ecomputer, una reunién anual
de franquiciados, un evento que
ademds de mantener en contac-
to a los responsables de estos
establecimientos les permite po-
nerse al dia de novedades en el
mercado, debatieron en una me-
saredonda sobre cuestiones que
mejorar y tuvieron tiempo para
disfrutar de la ciudad.

Mas de 50 personas se re-
unieron en la sede central de
Ecomputer para intercambiar
impresiones sobre el sector in-
formaéticoy aportar nuevasideas
sobre el negocio. La jornada co-
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Mayoristas y fabricantes e

xplicaron a los franquiciados las ultimas novedades en el merc

ado. sE.

menzd con la intervencién de la
alcaldesa de Huesca, Ana Alds,
que dio la bienvenida a la ciu-
dad a los gerentes de las tiendas
Ecomputer repartidas porla geo-
grafia espafola. A lo largo de la
manana, los asistentes asistie-
ron a charlas a cargo de fabrican-
tes y mayoristas del sector como
Conceptronic, Epson y Tech Da-
ta. Tras el almuerzo, la entrega
de premios Ecomputer, que re-
conocen la labor de cada esta-
blecimiento a lo largo del afio
y posteriormente una sesion de
Networking entre los asistentes.

Esta convencién se organiza
en vispera del inicio de la cam-
pana de Navidad, uno delos mo-

>"Intentamos que
todo sea igual,
con los mismos
productos y un
soporte detras”

mentos mdas importantes para la
empresa, aunque a lo largo del
ano los franquiciados asisten
a jornadas variadas, como por
ejemplo la certificacién de los
productos o con los mismos fa-
bricantes. “Intentamos que todo
sea igual -apunta Luis Gil- y que
dispongan de los mismos pro-
ductos y un soporte detras”.

Continua el plan

de expansion

La situacién econémica no su-
pone un obstaculo para el plan
de expansién previsto por la
compaiiia oscense con nuevos
establecimientos que ofrezcan
a sus clientes todas sus lineas
de negocio, en todo el territo-
rio nacional y a incorporar nue-
vo personal en los ya existente.
De hecho en los ultimos dias se
han sumado dos franquicias
mads y esta semana esperaban
firmar la incorporacioén de una
mas. “Si que vamos a acabar el
ano con mds numero de tien-
das- auguré Luis Gil, responsa-
ble de Expansién- pero no sé si
serd un ano de mads facturacion,
porque ha disminuido el consu-
mo”.

Cada paso que dan, asegura
Gil, no se hace con los ojos ce-
rrados, ya que estudia con de-
tenimiento que cuentan con
un “minimo” para poder aten-
der “correctamente” a los fran-
quiciados y que estos puedan
dar respuesta a las necesidades
de productos y servicios de los
clientes. Quieren seguir ofre-
ciendo una solucion global en
Nuevas Tecnologias y un me-
jor servicio online, apostando
por los nuevos sistemas de pla-
taforma web, mejorando el de-
sarrollo de sus aplicaciones y
ofreciendo formacién online.



